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Kenne ich meinen Absatzvertrag?

Absatzvertrage sind das rechtliche
Bindeglied zwischen dem Landwirt
und seinem Abnehmer. Sie regeln die
Bedingungen des Absatzes wie Menge,
Qualitat, Preis, Risikoverteilung usw.

Sie sind die verbindliche Grundlage fiir
den Markterlos des Landwirts und da-
mit von strategischer Bedeutung fir
den Betrieb. Sie sollten sich in die Mar-
ketingstrategie des Betriebes einpassen
und Verbindlichkeit und Berechenbar-
keit fiir die Parteien herstellen. Es
lohnt sich fiir jeden Landwirt, sich die
schriftlichen oder miindlichen Abma-
chungen mit seinem Marktpartner
einmal vor Augen zu fithren. Dabei
stellen sich Fragen wie die folgenden:
— Welche Marketingstrategie liegt mei-
nem Absatzvertrag zugrunde?
— Welche politischen, wirtschaftlichen
und technischen Szenarien liegen
meinem Absatzvertrag zugrunde?
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— Hatte ich vor Beginn der Zusammen-
arbeit Alternativen? Konnte ich mir
ein «Nein» zur konkreten Zusam-
menarbeit erlauben?

— Wie lange bin ich vertraglich gebun-
den bzw. wie rasch und zu welchen
Bedingungen kann ich die Zusam-
menarbeit beenden?

— Habe ich beim Absatz ein betriebli-
ches Klumpenrisiko?

— Darfich wihrend der Dauer der ver-
traglichen Zusammenarbeit parallel
auch andere Abnehmer beliefern,
oder hat mein Absatzpartner Exklu-
sivitat?

— Bei Exklusivitdt: Habe ich Absatzga-
rantien oder erhalte ich Beitrdge an
die Strukturkosten?

— Fliesst mein Agrarrohstoff in ein pro-
filiertes Endprodukt und werden mei-
ne betrieblichen Stirken darin abge-
bildet und korrekt entschidigt?

— Kann mein Absatzpartner die Spiel-
regeln wahrend der Zusammenar-
beit unvermittelt 4&ndern, allenfalls
sogar riickwirkend?

Diese Fragen stellen sich in allen denk-
baren Bereichen: in der Milchproduk-
tion ebenso wie in der Eier- oder Fleisch-
produktion, im Gemiisebau ebenso wie
im Obst- oder Weinbau, in der Getrei-
deproduktion ebenso wie im Riibenan-
bau. Sie stellen sich in der spontanen
Zusammenarbeit auf dem Wochen-
markt ebenso wie in der Vertragspro-
duktion oder Lohnmast. Sie stellen

«Es geht insgesamt
darum, einen

betrieblichen Blindflug
zu vermeiden.»

sich in der konventionellen Produk-
tion ebenso wie in der Labelprodukti-
on. Dabei sollten die Abmachungen
mit dem Marktpartner sowohl die be-
triebliche Marketingstrategie wie auch
das Risikoprofil des Landwirts prézise
abbilden.

Es geht insgesamt darum, einen be-
trieblichen Blindflug zu vermeiden.
Eine sinnvolle Tatigkeit also fiir einen
regnerischen Nachmittag... ®
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