Eine Beratung verspricht dann erfolgreich
zu werden, wenn der Wille da ist, seine
Versicherungssituation auf dem Landwirt-
schaftshetrieb und in der Familie zu kennen.

Es gibt eine ganze Reihe von Fragen, die

einen beschéftigen kdnnen:

¢ Was passiert, wenn ich nicht mehr arbei-
ten kann — bin ich richtig versichert?

e Sind meine Familienangehdrigen finanziell
abgesichert bei einem Todesfall?

e Zahle ich zuviel Pramie fiir die versicher-
ten Leistungen?

e Soll ich beim Traktor eine Voll- oder eine
Teilkaskoversicherung machen? Wo liegt
eigentlich der Unterschied?

e Soll ich die Maschinen ebenfalls Vollkasko
versichern? Die Prdmien sind zur Zeit
verlockend glinstig.

e \Wo kann ich bei den Versicherungen
sparen oder in welchen Bereichen kann
ich Risiken selber tragen?

e \Was erhalte ich von der Sozialversiche-
rung, wenn ich pensioniert bin?

e Kann ich nach einem Brandfall meinen

Betrieb wieder aufbauen? Gibt es im
Schadenfall keine Unterversicherung?
All diese Fragen konnen die Familie belas-
ten. Als Berater geben wir lhnen die
Antworten, die Ubersicht und die finanzielle
Sicherheit.

Ablauf einer Versicherungsheratung:

1. Schritt: Versicherungsaufnahme
Zusammen sehen wir alle Versicherungspo-
licen durch. Wir besprechen miteinander
die Bediirfnisse. Braucht man zum Beispiel
eine zusatzliche Arbeitskraft, wenn der Be-
triebsleiter oder die Béauerin ausfallt? Muss
nach einem Brandfall das Inventar wieder
ersetzt werden? Wie viel erhalte ich aus der
AHV bei der Pension?

2. Schritt: Versicherungsanalyse
Aufgrund der Bediirfnisse und der aktuellen
Lebenssituation werden die vorhandenen
Versicherungen gepriift. Entsprechen die
Leistungen den Erwartungen? Ist die Exis-
tenz gesichert? Kann ich mich auch giinsti-
ger versichern?

3. Schritt: Verbesserungsvorschlage
Zusammen erarbeiten wir die fiir die Familie
niitzliche Lésung. Bei welchen Versiche-
rungsgesellschaften erhalte ich das fiir mei-
ne Bediirfnisse beste Preis-Leistungsver-
héltnis? Unser Ziel ist es, die Kosten tief zu
halten ohne damit die gewiinschten Leis-
tungen oder die Existenz zu geféhrden.
4. Schritt: Vorschldge realisieren
Dank unserem Versicherungs-Maklersys-
tem kdnnen wir die personlichen Versiche-
rungen direkt anpassen. Bei den Sachversi-
cherungen haben wir mit sieben Versiche-
rungsgesellschaften einen Vertrag. Das
vereinfacht die administrative Erledigung
der Gesamtberatung.

So sparen wir fiir die Bauernfamilie Kosten

im Versicherungsbereich:

Hier einige konkrete Beispiele:

e Bei der Krankenkasse geht es um viel
Geld. Mit der optimalen Nutzung von Fran-
chise und Hausarztmodell (sofern gesund
und finanziell liquid) kann ohne Kranken-
kassenwechsel fiir die ganze Familie viel

Geld eingespart werden.

 Bei der Taggeldversicherung und bei der
Invaliditatsversicherung gibt es enorme
Pramienunterschiede bei gleichen Leis-
tungen.

¢ Bei der Motorfahrzeugversicherung kann
durch die richtige Wahl des Versiche-
rungspartners 4 der Prdmie eingespart
werden.

e Bei gleicher Pramie konnten dank der
Optimierung die Liicken bei den Versiche-
rungsleistungen geschlossen werden.

Versicherungen haben wir, um im Schaden-

fall die finanzielle Existenz abzusichern.

Was niitzt es mir, wenn die Versicherungs-

leistungen nicht bediirfnisgerecht sind? Die

Aufgabe der ZBV Versicherung ist es, eine

optimale Lésung im Leistungs- wie im

Pramienbereich aufzuzeigen. Unsere Bera-

tung ist in Diibendorf kostenlos fiir unsere

Mitglieder.
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