Welche praxiserfahrene Betriebsleiterfami-
lie kennt die Situation nicht, bei welcher ein
unerwartet hoher Geldbetrag zur Zahlung
féllig wird? Oft kann dieser nicht restlos aus
eigenen Ersparnissen finanziert werden.
Vorkommnisse wie der Kauf von Pachtland
oder der Ersatz einer in die Briiche gegange-
nen Maschine oder eines defekten Fahrzeu-
ges konnen zu Finanzierungsproblemen und
Liquiditadtsengpéssen fiihren.

Die Krux mit der Belehnungsgrenze

Beim feilgebotenen Pachtland lautet oftmals
die Devise Verlust oder Kauf des betriebsnot-
wendigen und langjdhrig angestammten
Pachtlandes. Sofern sich der Kauf auf verniinf-
tige und tragbare Art finanzieren lasst, ent-
scheidet sich die Pachterfamilie in der Regel fiir
den Erwerb des Pachtgrundstiickes. Bekannt-
lich gelten fiir landwirtschaftliche Eigentiimer-
betriebe, welche dem Bundesgesetz iiber das
bauerliche Bodenrecht (BGBB) unterstellt sind,
Grenzen betreffend der Grundstiicksbhelehnung
mit Hypotheken. Dabei gilt es die betriebsspe-
zifische Belehnungsgrenze zu beriicksichtigen.
Die jeweilige Belehnungsgrenze hangt vom
Ertragswert des Betriebs ab. Nur im Ausnah-

mefall und mit ausgewiesener Tragbarkeit
kann diese (iberschritten werden. Zusammen-
fassend lasst sich festhalten, dass wachs-
tumswilligen landwirtschaftlichen Betrieben
beziiglich der Fremdfinanzierung gewisse
Grenzen gesetzt sind. Fiir Pachtbetriebe ohne
Baurecht kommt das Hypothekenfinanzie-
rungsmodell ohnehin nicht zum Tragen. Die vo-
rausschauende, planende Betriebsleiterfamilie
wird daher aus den oberwéhnten Konsequen-
zen und im Zusammenhang mit Finanzierungs-
reserven nicht bei jeder grosseren Investition
im Bereich von Maschinen und Fahrzeugen,
bei welcher es nicht ohne Fremdfinanzierung
geht, die bestehenden Hypotheken aufstocken
kénnen und wollen.

Was im Ausland schon seit lingerem zum Standard geworden ist, etabliert sich

So funktioniert Leasing

Alternative Finanzierungsmodelle fiir Grossin-
vestitionen sind anhand der oberwéhnten Ge-
gebenheiten daher vermehrt gefragt. Das so-
genannte Leasing stellt eine solche dar und
erfreut sich zunehmender Beliebtheit. Bei der
Anschaffung einer teuren Maschine, eines
Traktors, Mahdreschers oder Melkroboters
durch den Landwirt mittels Leasing bezahlt
die Bank dem Verkéufer das Kaufobjekt. Die
Bank bleibt dadurch wahrend der Leasing-
dauer Eigentiimerin des Leasingobjektes. Der
Landwirt schliesst dazu vorgéngig mit der
Bank einen Leasingvertrag ab. Darin werden
detailliert die jeweiligen Bedingungen festge-
halten. Meistens resultiert daraus eine Abzah-

zunehmend auch in der Schweiz: Beschaffung von Maschinen und Fahrzeugen

mittels Bank-Leasingvertrag.

lungsvereinbarung zu gleichen Raten, beste-
hend aus einer Zins- und Tilgungsrate, iiber
eine Laufzeit von 24 bis 60 Monaten. Bei sehr
teuren Investitionen sind auch langere Laufzei-
ten denkbar. Die Félligkeit der Ratenzahlung
kann mit der Bank je nach Kundenbediirfnis
ausgehandelt werden. So resultieren dann bei-
spielsweise monatliche, halbjéhrliche oder gar
jahrliche Leasingraten. Erst nach Abzahlung
samtlicher Leasingraten und einer allfallig ver-
bleibenden Restzahlung am Schluss geht der
Leasinggegenstand ins Eigentum des Benut-
zers (iber. Der Landwirt kann dadurch die beab-
sichtigte Investition tatigen und muss seine
Ersparnisse und fliissigen Reserven nicht voll-
umfénglich aufbrauchen oder nur teilweise an-
tasten. Dadurch kann er die laufenden Ausga-
ben und Rechnungen iiber das Betriehskonto
abdecken und bleibt so jederzeit zahlungsfahig.
Sollten Sie in Zukunft mit solchen oder &hnli-
chen Investitions- und Finanzierungsfragen
konfrontiert werden, so empfiehlt sich eine
Abklarung bei der Bank. Die Ziircher Kantonal-
bank hat grosse Erfahrungen im Leasing-
geschaft und bietet solche Modelle an.
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