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Leserfoto 

Ein ganz besonderes Foto zu einem ganz besonderen Anlass hat uns Adrian Bosshard aus 
Pfäffikon gesandt. Herzlich Dank für dieses Leserfoto und viel Glück im Stall. 
Senden auch Sie Ihr Lieblingsfoto an: leserfoto@zbv.ch 
Die schönsten Impressionen werden an dieser Stelle veröffentlicht.
 

Agrisano

Agrisano-Kundenmagazin  
auf dem Weg

In den nächsten Tagen erhalten alle 
Agrisano-Versicherten das erste des 
zweimal jährlich erscheinenden 
Kundenmagazins. 

Das Magazin greift unter anderem das 
Wachstum der Agrisano auf: Im ver­
gangenen Geschäftsjahr konnte die 
Agrisano wiederum in allen Versiche­
rungssparten zulegen. Der Bestand der 
Obligatorischen Krankenpflegeversiche­
rung wuchs um über 8 Prozent auf 
145 000 Versicherte. Die verschiedenen 
Zusatzversicherungen, die speziell für 
die landwirtschaftliche Bevölkerung 
konzipiert wurden, sind weiterhin ge­
fragt – das Versichertenkollektiv ist 
zwischen 3 und 13 Prozent gewachsen. 
Auch die Nachfrage nach den Vorsorge­
plänen der Agrisano Prevos und den 
Risikoversicherungen der Agrisano Stif­

tung ist weiterhin gross. Die Resultate 
zeigen, dass das Credo «der landwirt­
schaftlichen Bevölkerung verpflichtet» 
richtig ist. 

Die Agrisano ruht sich aber auf ih­
rem Erfolg nicht aus, sie will sich lau­
fend verbessern. 

Deshalb enthält das Magazin eine 
Kundenumfrage, mit der die Meinung 
der Kunden abgeholt wird. Die Teil­
nahme an der Kundenumfrage ist aus­
serdem erstmals auf der Website der 
Agrisano möglich.

Vor Kurzem wurde zum dritten Mal 
der Prix Agrisano überreicht. Alle zwei 
Jahre vergibt die Agrisano Stiftung den 
Preis an eine Organisation und eine 
Einzelperson, die sich im ländlichen 
Raum sozial engagieren. Erfahren Sie 
im Magazin, wer den Preis dieses Mal 
gewonnen hat. 

Das Porträt zeigt zwei Brüder, die 
für den Schwingsport leben. Sie erzäh­

len, was es braucht, um in diesem Sport 
erfolgreich zu sein. 

Ein weiteres Thema sind giftige Sub­
stanzen. Bei vielen Produkten im Haus­
halt ist man sich der Gefährlichkeit 
gar nicht bewusst und handhabt diese 
relativ sorglos. 

Wir zeigen auf, weshalb man im Um­
gang mit chemischen Stoffen Vorsicht 
walten lassen sollte, besonders, wenn 
Kleinkinder zugegen sind. 

Das Kundenmagazin ist ebenfalls 
online auf www.agrisano.ch zu finden. 
Die Agrisano wünscht gute Unterhal­
tung!
n Patrik Hasler-Olbrych, Leiter Marketing &  
Kommunikation

Agrisano  
Regionalstelle Zürich  
Telefon 044 217 77 55 
www.agrisano.ch

Aktuelles aus dem SBV

Statistik der Woche

Nach dem trockenen Jahr 2018 we- 
cken die bisher spärlichen Niederschlä- 
ge verständlicherweise Besorgnis. 

Eher trockene Jahre führen jedoch in 
der Regel zu besseren Erträgen im 
Pflanzenbau als zu nasse Jahre. Im nas­
sen 2016 waren die durchschnittlichen 
Erträge der Kulturen sehr tief, im tro­
ckenen Jahr 2011 sehr hoch. Die Nie­
derschläge erklären beim Winterwei­

zen mehr als 50 Prozent der jährlichen 
Ertragsschwankungen.  n SBV

Ein ZBV-Mitglied stellt sich vor   

Betriebsporträt: 
Aufzuchtbetrieb mit 80 Tieren, 29 ha Wies 
und Weideland, Bergzone 1, 10 ha Wald.

Welche Herausforderungen haben  
Sie täglich zu meistern?
Die Arbeiten auf dem Betrieb und den Ne-
benerwerb unter einen Hut bringen.

Wie hat sich Ihr Betrieb in den letzten  
10 Jahren verändert?
Die Fläche und die Anzahl der Tiere hat sich 
verdoppelt.

Welche Ziele verfolgen Sie mit Ihrem 
Betrieb?
Mit der Aufzucht so weiter fahren, Investie-
ren wo nötig um den Betrieb in gutem Zu-
stand in ein paar Jahren an Sohn Lukas zu 
übergeben.

Wer hilft alles auf dem Hof mit?
Rolf und Sohn Lukas, Theres erledigt das Büro 
und alle Arbeiten wenn Rolf und Sohn Lukas 
auswärts arbeiten.

Wie ist Ihr Bezug zur  
nichtlandwirtschaftlichen  
Bevölkerung?
Da der Wanderweg mitten durch den Be-
trieb führt ergeben sich viele interessante 
Gespräche und Begegnungen. Vor allem der 
Laufhof mit den Rindern ist für Kinder ein Er-
lebnis.

Von welchen Dienstleistungen des ZBV 
haben Sie bereits Gebrauch gemacht?
Hofübernahme und Versicherungsberatung.

Was machen Sie in Ihrer Freizeit?
Wandern, Velo fahren und Ski fahren. Eine 
Woche Skiferien und zwei bis drei Wochen-
ende weg vom Betrieb im Jahr.  n

  

«Die Arbeiten auf dem 
Betrieb und den 

Nebenerwerb unter einen 
Hut bringen.»

Rolf und Theres Halbheer

Alter: 	 55 und 51 Jahre
Ort:	 Wald
Zivilstand:	Verheiratet, 3 Kinder
Beruf:	 Landwirt, Kinderpflegerin
Hobbys:	 Turnverein, Velo und Ski fahren

Diverses
Zürcher Bauernverband n Lagerstrasse 14, 8600 Dübendorf n 044 217 77 33 n www.zbv.ch

Versicherungstipp: Pflanzenschutz Einsatz
Wird Pflanzenschutzmittel mit dem Traktor ausgebracht ist das Abdriften von Spritzmittel 
auf das Nachbarfeld über das Fahrzeug versichert. Es ist zu beachten, dass die ersten Meter 
des Nachbarfeldes nicht versichert sind. Es ist empfehlenswert grösste Vorsicht walten zu 
lassen bei heiklen Nachbarkulturen. Das behandelte Feld ist nicht versicherbar. Erfolgt das 
Ausbringen von Pflanzenschutzmittel ohne Fahrzeug, beispielsweise mit der Rückenspritze, 
empfiehlt sich der Einschluss des Sonderrisikos in der Betriebshaftpflichtversicherung, so-
fern diese Arbeiten für Dritte gegen Entgelt gemacht werden. 
Wir beraten Sie gerne. ZBV Versicherungen, Tel. 044 217 77 50.  n ZBV Versicherungen

 

Das kühle Nass war letztes Jahr sehr gefragt. 
Bild: Monika Fritschi, Landwirtschaft.ch
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